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個別相談 □相談員による無料個別相談を希望する（16︓10〜） ※定員５組

相談内容

※ご記⼊のお客様の個⼈情報の取扱いは、主催の法⼈及び協⼒団体以外の第三者へ開⽰、漏洩することのないよう厳重に管理保護致します。

経営者が知っておきたい未来像
〜恐怖の体験事例を交えて事業承継を考える〜

13:30〜16:10（13:15受付開始）

株式会社パワーコンサルティングネットワークス
東京都渋⾕区神宮前六丁⽬12番20号 J6Front8F
東京メトロ 千代⽥線／副都⼼線 明治神宮前駅 出⼝7より 徒歩3分
JR ⼭⼿線／原宿駅 表参道⼝より 徒歩8分

「揉めないためのM&A
クロージングノウハウ」
今、M&Aは、中⼩企業における事業承継の⼿
段としてもクローズアップされています。M&A実務
の最前線で⻑年活躍してきた弁護⼠が、M&Aク
ロージング（経営権の移転）時に、どのような事
件が起こり、それを解決してきたかを実際の事例
をもとに解説します。

FAX 03-5468-8804 ホームページからもお申込みいただけます。

お問い合わせ先
株式会社パワーコンサルティングネットワークス セミナー事務局
TEL.03-5962-7922   FAX.03-5468-8804
(⽉〜⾦9:00〜18:00 ⼟⽇祝休）

【渋⾕（原宿）会場】経営者・幹部 必聴セミナー

2019年

6/27（⽊）
時間

第1部（13:30〜14:20）

講師
⼭下・渡辺法律事務所
弁護⼠
原 直義⽒

「会計・税務のプロが教える
M&A市場で騙されない
ための知恵とアドバイス」

第2部（14:20〜15:10）

講師
JK&CREWコンサルティング（株）
CEO
公認会計⼠
⼩橋川 淳⼀⽒

事業承継の実体験
当事者社⻑が語る本⾳
スモールM&A・・・5社購⼊し、2社売却した
実例と顛末。
売却先に⾔ってはいけないことなど、社⻑同⼠の
コミュニケーションの重要性を解説します。

第3部（15:20〜16:10）

講師
(株)パワーコンサルティング
ネットワークス

代表取締役
⾕崎 憲⼀

場所

講師
JK&CREWコンサルティング（株）
公認会計⼠
ディレクター
⾼野 新也⽒

※M&A業者様からのお申込みは固くお断りします。

個別相談 16:10〜（完全予約制︓定員５組）


